
Obiettivi:
•	 Analizzare e approfondire il variegato mondo delle 

Fondazioni di erogazione italiane, a partire dal 
territorio veneto, per comprendere come entrare 
in contatto e costruire percorsi di partenariato e 
collaborazione.

•	 Comprendere come il saper dialogare e riuscire 
ad ottenere fondi da Fondazioni private stia 
diventando un’attività sempre più centrale nella 
strategia di diversificazione dei finanziamenti degli 
Enti del Terzo Settore

•	 Andare oltre la semplice risposta ai bandi. 
Per lavorare efficacemente con le Fondazioni 
è necessario imparare come profilarle, come 
contattarle, come incontrarle, come mantenere 
relazioni efficaci prima, durante e dopo 
l’implementazione progettuale.

Contenuti specifici:
Il corso affronterà le potenzialità offerte dalle Fondazioni 
territoriali e nazionali per gli Enti del Terzo Settore. 
Verranno analizzati i concetti e le definizioni base 
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oltre alle principali tipologie di Fondazioni: bancarie, 
corporate, famigliari.

Particolare rilievo verrà dato al metodo di relazione 
efficace con le Fondazioni, sia quando utilizzano bandi, 
sia quando adottano diversi strumenti di scelta dei 
propri partners.

Un laboratorio pomeridiano consentirà di esercitarsi su 
come profilare e prendere contatto con le Fondazioni 
erogatrici.


